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Mario Alonso: “Restringir
la competencia es absurdo”

Auditoria < Auren crecerd un 5% en 2011y el doble el ario que viene

RAMON ROCA
rrocaf@neg-ocio.com
El Green Paper o Libro Verde so-
bre el mercado de la auditoria
y la apertura de una consulta
por parte de la Comisién Euro-
pea ha generado ya sus prime-
ras reacciones. El presidente de
Auren, y a la vez vicepresidente
del Instituto de Censores Jura-
dos de Cuentas de Espana, Ma-
rio Alonso, comenté ayer que
sobre el tema de la concentra-
cion si estd de acuerdo con la
opini6n de la gran mayoria de
los actores de la profesion pero
que en otros aspectos como la
independencia no. “Cambiar
ahora temas de independencia
puede confundir el statu quo
actual. La auditoria esparola
ya esta bastante regulada en te-
mas de independencia y no ne-
cesita mds ajustes”, senald.
“Restringir la competencia
esabsurdo. No puede haber re-
guladores, ni organizaciones
ni nadie que limiten la compe-
tencia. Poner puertas al cam-
po no soluciona el problema”,
aseguro con rotundidad Alon-
50 que se mostré bastante cau-
to con el Libro Verde de la Au-

‘ditoria. “Todavia todo esto esta

muy verde”.

En cuanto a temas de concen-
tracion del mercado, desde Au-
rensenalan que su firma saldria
beneficiada de manera notable.
“hay muchas voces en el sector
que piden ampliar el mercado.
No puede haber concursos en
que se veten a otras firmas”,
apuntd Alonso. “Estos son los
vientos que soplan en Europa”,
CONcreto,

La firma de servicios profesio-
nales Auren presenté ayer sus

et

Crecer via absorclones
eincorporaciones

Auren tiene previsto Incorpo-
rar un despacho de asesores de
Alicante con 25 profesionales y
un bufete fiscal y legal de Ma-
drid con mas de 50 afios de anti-
guedad. <

Mario Alonso cree q la udltrfa
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cuentas del ejercicio fiscal fina-
lizado el pasado 31 de agosto. La
compaiiia se mostrd satisfecha
con los resultados obtenidos.
“Ha sido un ejercicio duro, pero
estamos satisfechos porque he-
mos repetido afio practicamen-
te”,afirmo Alonso.

Auren obtuvo una cifra de ne-

-gocio de 50,2 millones de euros,

mientras que un afo antes con-
sigui6 200.000 euros mas. Se-

gin la firma, la divisién de ase-
soria ha sido la que ha mante-
nido las cuentas de la compa-
iiia al crecer mas de un 10%
hasta superar los 20 millones
de euros. Sin embargo, el area
de consultoria es la que mas ha
sufrido ia crisis con un descen-
so del 13%. La auditoria se ha
mantenido con un crecimien-
to del 1,3% hasta los 15,4 millo-
nes mientras que el area de cor-
porate ha mejorado sus cuen-
tas hasta los 1,2 millones de
euros, “Para este afio tenemos
una previsiéon de crecimiento
del 5% y pensamos que a partir
del siguiente volveremos a in-
crementar el negocio por enci-
ma del 10%", aseguré Alonso.

Internacionalizacidin

Una de las puntas de lanza de
Auren es su internacionaliza-
cidn. La firma reveld su plan
estratégico para los proximos
arios. "Queremos reforzar Ale-
mania con la apertura de una
oficina en Frankfurt antes de
que acabe el afio. Alli tenemos
una gran presencia con 10 se-
des. Ademds tenemos avan-
zadas las conversaciones con
una firma en Francia, forma-
da por 150 profesionales y con
oficinas en paris, Estrasburgo y
Mulhouse”, afirmo el presiden-
te de Auren Internacional, An-
toni GOmez. !

Como proximos objetivos Go-
mez sefialo a Italia y Brasil. “Nos
marcamos como objetivos Ita-
lia, estamos negociando con
dos despachos de Milan, y Bra-
sil, donde no hay acuerdo pero
se cerrard pronto. De esta mane-

ra se cubriria toda Latinoaméri- i

ca”,apunté. %
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